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Klockan klamtar for mig

AG HAR HAFT formanen att fa vara med om
en fantastisk resa, dar Stena Stal utveck-
lats fran en mindre akt6r pa den svenska
stalgrossistmarknaden, till att i dag vara
nummer tva.
Men nu, efter 18 ar som vd for Stena Stal
AB, &r det dags att tacka for mig. Det
kanns valdigt tryggt att fa lamna o6ver till
Henrik Forsmark som tar éver den forste septem-
ber. Henrik presenterar sig har intill, pa sidan tre.

VARA KARNVARDEN AR Enkelt, Tryggt och Utveck-
lande och det &r sa vi vill bli uppfattade. Strategin
ar och har hela tiden varit att vara
lokalt representerade, det vill séga
finnas pa méanga orter.

Helt enkelt att vara néra.

Men inte bara geografiskt,
det giller aven att ha nédra sam-
arbeten med vara kunder. Stena
Stal har i dag fem produktions-

enheter och 13 distributionslager,
varav ett i Norge.

AVEN VAR PRODUKTION har ut-
vecklats och omfattar i dag
y skarning och CNC-bearbet-
\ ning av grovplat, spaltning
\ och klippning av plat fran
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coils (rullar), blastring, férmalning, kapning och
borrning av langa produkter med mera.

Min tro fér den ndrmaste framtiden &r att vi
resten av aret kommer att se en marginellt 6kande
efterfragan och att prisnivan fortsatter att vara
ganska stabil. Lds mer om det har i var marknads-
chef Hans Svenssons kommentarer pa sidan fyra i
tidningen.

| SKRIVANDE STUND har vi haft ett nytt IT-system i
cirka fyra veckor. Det & som vanligt inte enkelt
att byta system, men d@nda vért besvaret.

Nu kan vi utveckla e-handel och EDI-l6sningar
for att ge battre service for vara kunder.

Vi far dessutom battre styrning av produktionen
och béattre stod for att knyta ihop enheter och
dotterbolag. Som sagt, vart besvaret.

JAG VILL PASSA pa att tacka alla medarbetare,
kunder och leverantérer som jag arbetat med
under de hér aren. Det har varit en rolig tid.

Men jag ldmnar inte foretaget helt och hallet.
Atminstone det narmaste aret ir jag kvar i styrel-
sen for komponentverksamheterna i Nybro och
Molkom.

Till sist 6nskar jag er alla en skdn och avkopp-
lande sommar.

JAN-ERIK DAHLIN,
Vb, STENA STAL

Produktion:
Newsroom, Géteborg, www.newsroom.se
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/NYTT ANSIKTE | HENRIK FORSMARK

Tar 6ver pa Stal. Henrik Forsmark blir ny vd pa Stena Stal. Nu satsar han pa att foretaget ska stérka sin position ytterligare, bland

annat med att halla fokus p& bade kunder och leverantérer. — Hela kedjan ar viktig, sager han.

Foto: Thomas Drakenfors

Henrik tar 6ver vd-posten

Han kommer fran ett jobb som
divisionschef pa Stena Recycling,
sa bra materialkunskaper "ur

ett atervinningsperspektiv” har
Stena Stals tilltrddande vd Hen-
rik Forsmark.

THOMAS DRAKENFORS

Hans kontor pa Stena Recycling ligger
bara nagra korridorer och vaningar fran
det rum pa Stena Stal dar han flyttar
in i host. Och man kan séga att han
har tjuvstartat lite pa nya jobbet.

- Jag &r med pa lite moten, sager
Henrik Forsmark som alltsa tar ver nar
Jan-Erik Dahlin, Stena Stals nuvarande
vd, ldmnar tjansten efter manga ar.

Men hur hamnade han har, i stal-
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branschen? Allt borjade i kustartille-
riet. Henrik Forsmark var major och sa
smaningom kompanichef innan han
bérjade med atervinning inom Stena
Metallkoncernen kring &r 2000.

Det han framférallt har tagit med
sig fran aren inom forsvaret ar kunska-
per om ledarskap.

- | mitt uppdrag som vd ska jag
arbeta mycket med kunderna, pro-
dukterna och vara leverantérer. Men
jag kommer dven att koncentrera mig
en del pa var egen organisation, sager
han.

Vad har du for langsiktiga mal?

— Att vi ska stérka var position som
kundernas férstahandsval.

Nagot enskilt produktomrade
Stena Stal ska satsa mer pa?

— Vi fokuserar pa var bredd och nér-
heten till kunderna.

Vad tror du om priserna?

— Tittar vi pa skrotpriserna sa verkar
trenden vara att de stabiliserar sig pa
en lagre niva. W
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HENRIK FORSMARK
Alder: 47 ar.

Bor: | Fiskeback.

Familj: Fru och tva dottrar.
Intressen: Jakt och joggning.
Haller pa: HV71.

Laser: Dagens industri.

Kor: Volvo XC70 2014.
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Stabilt lage

HANS SVENSSON

STENA STALS MARKNADSCHEF

SOM GRAFEN OVER prisutvecklingen
visar ar det en stor stabilitet i priserna
6ver de senaste tre kvartalen. Undan-
tagen ar specialstal och rostfritt stal
som tog ett skutt uppat under forra
hosten nar priserna pa nickel stack i vag.

For platen som &r malmbaserad ser vi
tre kvartal med helt oférandrade priser
vilket kanns helt unikt i en historisk till-
bakablick.

De langa skrotbaserade produkterna

»
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har rort sig nagot under denna tid men
det &r véldigt sma foréndringar.

OM MAN SAMTIDIGT ténker pa vilka
svangningar det har varit i priserna pa
jarnmalm och valutakurser sa kénns det
underligt att stalpriserna i Sverige har
varit s& konstanta under en lang period.
Malmpriserna har under ett ar mer

eller mindre halverats pa vérldsmarkan-
den och detta trots att de har gatt upp
nagot den senaste manaden.

Overkapaciteten i gruvnéringen &r
stor och stalverken har fatt en battre
sits i sina forhandlingar samtidigt som
deras neddragningar i produktionen
skapar en battre balans i utbud och
efterfragan pa stal.

En annan viktig faktor for prisutveck-
lingen &r styrkan i den amerikanska dol-
larn mot Euro. Valutaférandringarna har
gett exportméjligheter for europeiskt
stal och andra stalintensiva produkter
och da ténker jag i férsta hand pa bil-
industrin. Detta ger en bra beldggning
hos stalverken, leveranstiderna har bli-
vit langre hos vara leverantérer och pri-
serna halls uppe.
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VAD sKALL MAN da tro om framtida
stalpriser? Det finns inga signaler som
tyder pa néagra storre forandringar. Kon-
junkturen férbattras ldngsamt men allt
mer av det vi ser i tillvaxt kommer frén
tjanstesektorn och privat konsumtion.
Négra mer ton stal kommer sakert
att efterfragas den narmaste tiden men
inte i en tillvaxttakt som skulle inneb&ra
att det driver priserna ndgot namnvart.
Priserna pa jarnmalm och energi ar
laga och vare sig malm eller olja ser ut
att komma tillbaka till nivderna for ett
ar sedan inom overskadlig tid.
Kina ar bade den stora producen-
ten och konsumenten av stal och méter
problem med att halla sina tillvaxtmal,
men man skall ténka pa att tillvaxten
i procent for varje ar ar baserad pé en
hoégre niva. Indien &r en annan befolk-
ningsjatte som borjar réra pa sig och har
nu tvasiffrig tillvaxt i sin BNP vilket kan
kompensera fran det befarade bortfal-
let i Kina. Sa det finns en viss balans i
markanden vilket ger en stabilitet.
Négra prisforandringar ser vi sékert
det kommande halvaret men de kom-
mer fortsatt att varasma. M
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KIOSK SOM STAR PALL.

Arcona bygger och projekterar manga
spannande projekt i Stockholms-
omradet. Vanadisbadet har nu bland
annat fatt en ny biljettkiosk kladd med
bronseloxerad spegelpolerad plat i
1.4301 fran Stena Stal.

Foto: Malin Bull Wijkman, Stena Stal




NEDSLAG | VARNAMO

Dubbelt upp i Varnamo

Saljfilial och produktion servar kunder 6ver hela landet

Sélja stal i Varnamo - néastan lika
sjalvklart som att tillverka bilar i
Detroit. Maskinproduktion har anor
langt tillbaka i Vdarnamo, vilket gjort
att en stalleverantor har en given
plats pa orten.

THOMAS DRAKENFORS

MEST HANDLAR DET om specialstal och
verktygsstal for Stena Stals filial i Varna-
mo. Cirka 20 000 ton om aret levereras
till kunderna som finns runt om i landet.
Sammanlagt ar de nio pa filialen. Sju
av dem - tva produktspe-
cialister och fem séljare
- sitter i Vdrnamo och &r

ANDREAS HEIEL

Varnamo. Resten av tiden servar de
Stena Stals andra filialer i landet med
expertkunskaper.

For att skicka ut stalet i landet, 75 till
80 ton om dagen, krévs bra logistik.

- Vi har turbilar till Gnosjéregionen,
Vasteras, Helsingborg, Kalmar, Lidkoping
med flera som gar ut varje dag, sager
filialchefen och produktspecialisten
Andreas Heiel.

| Varnamo har Stena Stal &ven en pro-
duktionsanldggning med 25 anstallda.
Dir &r det Mats Aberg som &r chef éver
kapning, sdgning och annat. Aven har
handlar det mest om verk-
tygs- och specialstal.

o®%®00000c000000000 00,

i de b ol Alder: 40 ar. l s cirk
ooncentrera epa sPeaa: Yrke: Filialchef och -VIHAR ett ageﬂr pa CI.I’ a
stal och verktygsstal. Tva produktspecialist. 6 000 ton, det haller sig

av saljarna sitter i Jonko-
ping och haller huvudsakli-
gen pa med handelsstal.
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PRODUKTSPECIALISTERNA
JoBBAR halvtid for filialeni °

Ratt stélle. Att sdlja stali
Védrnamo ar ett jobb med
traditioner. | Sten Stals team
jobbar bland andra (bakre raden
fr v) produktspecialisten Johan
Agrell, séljaren Maria Akerhag,
sdljaren Andreas Petersson, sal-
jaren Niklas Grahn och (framre
raden) inkdparen Eva Janson
och séljaren Linda Nilsson.

Foto: Jeanette Larsson

Bor: Varnamo.
Familj: Gift, tva barn.
Intressen: Fotboll.
Lag: IFK Varnamo.
Kér: Volvo V70.
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hyfsat stabilt pa den nivan,
sager han.

Drygt halften av produk-
tionen genereras av sdljarna
i Varnamo, resten fran andra

A filialer i landet. W
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Gillar stal. "Varierande och
kul”, det ar Linda Nilssons och
Maria Akerhags betyg p& job-
bet som séljare pa Stena Stal.
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LINDA NILSSON MARIA AKERHAG
Alder: 39 ar. Alder: 41 ar.
Bor: Varnamo. Bor: Vaggeryd.

Familj: Sambo. Familj: Gift och tva barn.

Intressen: Inredning och design.  Intressen: Loptraning.

Kér: Fiat 500 C 2014. Haller pa: Vaggeryds IK.
A Haller pa: HV71. Kor: BMW 320 D 2014.

Ganget pa produktion. Har ar
storre delen av de 25 personer,
med chefen Mats Aberg langst
till vanster, som s&gar och kapar
upp verktygs- och specialstal
och ser till att det kommer ut till
kunderna.

"Sdlja stal
handlar om
fortroende”

Salja stal handlar om mer &n
kronor, kvaliteter och volymer.

Enligt Maria Akerhag och
Linda Nilsson pa Stena Stal i
Varnamo bygger det pa att
skapa fortroende.

- Det &r det som &r det roliga,
sager de.

THOMAS DRAKENFORS

DE SAGER ATT de "kanner nagot” for
stalprodukter.

~Ja, jag
skulle inte " ;

ag skulle inte

kunna salu- '/ 9
féravad som kunna saluféra
helst, sager "
Linda Nilsson. vad som helst
EN sAak soM gor det kul &r att de
krévs kunskaper om materialen.

- Stal som stal, tankte jag innan jag
borjade har, men det ar mycket att
halla reda p3, siger Maria Akerhag.

Nu GAR HON och Linda runt med fyr-
tio olika stalprodukter i minnet, redo
att snabbt sortera fram nar kunderna
ringer. M
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Tank stort

Speedtool vaxer pa alla fronter

Det géller att satsa om man vill ligga pa topp. Med en ny utrustning SPEEDTOOL
och stérre lokaler kombinerar Speedtool i Habo korta ledtider och D Féretaget grundades h
hég noggrannhet, och vixer sa det knakar. 1997 av vd:n Jimmy

- Om ett ar &r vi ytterligare fem till tio man och omsétter éver Korsbeck och har i dag -

50 miljoner, sdger marknadschefen Martin Bexdal, LI ?nStéuda‘
D Bearbetning och verktygs-

tillverkning ar vad de
sysslar mest med, men

Speedtool goér dven kon-
stannar till vid deras farska femaxliga struktions- och legojobb

fleroperationsmaskin som star i de direkt &t kunder nar det
INOM FORDONS- OcH flygindustrin i nybyggda ljusa lokalerna. efterfrdgas.
Sverige finns de storsta kunderna. Att Maskinen — en DMU 600 P fran D Det gar bra for foretaget,
da befinna sig pd hemmaplan érinte fel.  Deckel Maho - &r den enda i sitt slag omséattningen taktar i dag pa
- Men vi konkurrerar dnd& interna- i landet och utbyggnaden pa 2 600 nérmare 40 miljoner och l6n-
tionellt, sdger Martin Bexdal. kvadratmeter med nya traverser med samheten har de senaste fem
Kunskap, kvalitet, leveransprecision ~ mera har kostat runt 60 mil- )) éren varit god. Under de 18 &r

och snabba beslutsvagar ar nagra av joner. En bit bort i den stora sl (T A2
w fran att vara en enmansfirma '
deras basta argument.

. - B med bara vd:n och &garen Jimmy
,OCh fa det dar [ned naorheten. Korsbeck till ett foretag med 20
Visst gar det att fa tag pa bra saker anstallda. Nu véxer de snabbt och

till bra priser for den soker sig till behéver anstlla fler verktygskon-

lander med lite lagre [6ner. struktorer och verktygsmakare.
- Men da har du nagra veckors

extra leveranstid. Ar det viktig

utrustning ar det ofta vart att betala

lite mer och minska riskerna.

TEXT: THOMAS DRAKENFORS tageteam pa en rundvandring. Han

FOTO: JEANETTE LARSSON

DEsSSUTOM AR DET tidskravande

for kunderna att aka ner till leve-
rantoren for att dvervaka proces-
sen. Ar det sedan brister i kvaliteten
blir det vantetider, handlar det om
verktyg som ska pressa delar till en
ny bilmodell blir det problem.

‘_,:_ T

- Daér ar leveranstiderna oerhort - 5 . i = e __._.m.-:f:_._.& ——

kritiska. En férsening kan kosta mil- 2 i H \“\“\ka\ -

joner varje dag. Vd Jimmy Korsbeck grundade Speed- - o~ < Huv pé gang. N&r den blir klar ska den har konstruktionen ivég till kunden fér vidare slut-
Martin Bexdal tar med Stals repor- tool i slutet av 90-talet. Ny " e leveranser till en engelsk biltillverkare. Niklas Lixenstrand &r ansvarig for maskinbearbetning.

F
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Stor som en sommarstuga. Den nya fleroperationsmaskinen kraver rejéla ytor.

)) lokalen backar en langtradare

in, 6vervakad av vd:n Jimmy
Korsbeck som sjalv skoter om kranen
vid lossningen.

Han f6ljs at av sin pensionerade
far som bara ar inne pa besok, kladd
for en storstadspromenad, men som
strax hoppar in i en truck for att ge ett
handtag. De blir darmed sinnebilden
av en hangiven entreprendrsfamilj,
involverade i varje detalj.

VID FLEROPERATIONSMASKINEN ARBE-
TAR operatoren Niklas Lixenstrand.

- Det géller att vara forsiktig, bara
frashuvudet kostar 2,5 miljoner, sager
han och gar in i maskinen, stor som en
sommarstuga.

Dar inne produceras ett verktyg
som ska anvands vid sammansattning
av en motorhuv.

Laget i Habo tycker Martin Bexdal
ar mycket bra inte minst for att kom-

munen har &r van vid sma och stora
foretagare som brinner for sin verk-
samhet.

Finns det en speciell Smalands-
kultur?

- Ja, som veckopendlande skaning
tycker jag nog det.

Kan du beskriva den i en mening?

- Sa lite waste som mojligt och
sa mycket faktureringsbar tid som
mojligt. M

FRAGAN: Vad har du tranat infor "beach 2015"?

Ake Backman,
vd, Rotork Swe-
den AB Falun

- Forsiktigt.
Tranar man for
hart forsvinner
julskinkan och
man blir skrynk-
lig. Sexpacken har jag redan.

10

Stefan Poohl,
agare av
Forna Stal &
Montage AB,
Karlskoga

- Jag blev
utmanad av en
medarbetare,
sa jag sprang mitt forsta maraton den 30
maj i Stockholm. Det har blivit en del l6p-
ning nu nar langdskidorna stallts undan
for sdsongen.

Pontus Hof-
mann, séljare
pa Stena Stali
Karlstad

- Badminton &r
min grej och jag
har kort ett par
ganger i veckan
under vintern.
Och sa akte jag StafettVasan, men frdgan
ar om inte den skidhelgen var till mer
skada an nytta med tanke pa beachen.

STAL # 2.2015

verkar lagerringar till SKF.

Fredrik L66f, och Jens Adolfsson (ovan &r vd respektive
inképare och produktionsplanerare pa Witte Industrier.
Joakim Smedberg (t h) arbetar med robotcell 1 som till-

Foto: Jeanette Larsson

PULSEN PA | WITTE INDUSTRIER

Lagerringar ger snurr
pa verksamheten

Langa kundrelationer, snabba
beslut och effektiviseringar &r
grundbultar i legotillverkarna
Witte Industriers verksamhet i
Lidkoping.

EMELIE WILHELMSSON

AUTOMATISERINGSARBETET in-
leddes 2002 och resulterade i sju
robotceller.

- Dyra investeringar, men sa har i
efterhand var det rétt beslut, sager
Fredrik Loof, vd for Witte Industrier.

Hans farfar Rolf grundade fore-
taget 1960 och i dag finns det fyra

STAL # 2.2015

medlemmar ur slakten L66f bland
de 50 anstallda.

- For oss innebar det korta
beslutsvagar, sager han.

Foretagets framgangar beror till
stor del pa en standig stravan efter
effektivare arbetssatt. Att personalen
ar med pa taget ar en forutsattning.

- De spelar helt klart en viktig
roll, séger Fredrik Lo6f.

Bland kunderna &r SKF den allra
storsta. Samarbetet har pagatt sedan
2001 och produktionen bestar av lager-
ringar som anvands till stora kullager i
bland annat vindkraftverk.

Stangmaterialet fran Stena Stal

anvands till produktion av hydraul-
kopplingar for Parker Hanfinn. Inké-
pare ar Jens Adolfsson som bdorjade
sin karriar pa industrigolvet.

— | fjol kopte vi 150 ton fran Stena, i
ar ser det ut att bli mer, sdger han. W

9000000000000 0000000000000 0000,

OMSATTER 150 MKR
Lidkopingsforetaget har cirka
50 anstallda och en omséttning
pa 90 miljoner. Bland utrust-
ningen finns 23 svarvar och fem
frésar pa en total yta om 7 500
kvadratmeter.
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EXPANSION | NORDIC BRASS GUSUM

Efter ndgra tuffa ar har méssings-
verket Nordic Brass Gusum ny
vind i seglen. Med ny vd och ett
nytt affarssystem laddar man for
produktlansering och expansion.

- Siktet ar installt pa Tyskland,
sager vd Hakan Amnas.

TOMMY APELQVIST

DALIG LEVERANSSAKERHET OCH tap-
pade kundvolymer orsakat av ett
havererat affarssystemprojekt. Det
var Hakan Amnés forsta utmaning
som ny vd i hostas.

Under vintern sattes darfor alla
klutar in for att vanda utvecklingen
och atervinna kundernas fortroende.

Insatserna tycks ha givit resultat.

—Ja, nu gar treskiftet for fullt igen.
Vi kor overtid for att klara order-
ingangen, sager Hakan Amnas.

F6R HONOM, MED bakgrund inom
mjukvara, blev Nordic Brass IT-problem
en dorroppnare och da tillfélle gavs att
kopa in sig i foretaget slog han till.

— Det ar spannande att ge sigin i

MASSING

* Legering av zink och koppar. Genom
att tillsatta andra &mnen kan méss-
singen ges unika egenskaper.

« Fargen varierar. Lag zinkhalt = rod.
Hog zinkhalt = gul.

« Kallas ibland fattigmansguld. Forr var
det vanligt att massing forgylldes. Da
forgyllningen borjade slappa fram-
tradde det egentliga materialet "i bara
massingen”, vilket tros vara forklaring-
en till uttrycket.

12

en ny bransch med produkter som
faktiskt gér ont om man tappar dem
pa tarna, sager Hakan Amnas.
Muttrar &ér enda fardiga produk-
ten, resten &r tackor, stanger och pro-
filer som kunderna vidareforadlar.

MASSINGTILLVERKNINGEN | Gusum
kom igang redan under Sveriges
stormaktstid och har snart 400 &r
pa nacken. | dag ar Nordic Brass
Nordens enda méassingsverk med 85
procent av sverigemarknaden.

Né&sta mal? Tyskland.

- Foretagen dar &r enorma. Ett
enda foretag kan forbruka lika myck-
et som hela var arsproduktion.

NyLIGEN Fick NoRbpic Brass patent
pa en ny produkt som lanseras i var
och som de hoppas ska knocka
marknaden: AquaNordic*.

En blyfri och skarbar massinglege-
ring, vars hemliga tillsats gor
materialet ldttarbetat. Normalt
anvands bly som mjukgérare, men
nya lagforslag har fatt manga att

NORDIC BRASS GUSUM

6verga till kisel.

- Fast kisel gor ater-
vinningen mer kompli-
cerad. Materialet kan
inte langre atervinnas
ihop med annan mas-
sing, utan maste hallas
separerad och smaltas
om med annan kisel-
baserad legering eller raffineras pa
nytt, sdger Hdkan Amnas.

Nordic Brass l8sning kan ddremot
atervinnas direkt.

— Dessutom &r priset lagre &n kon-
ventionellt blyfritt och har vasent-
ligt mindre miljopaverkan.

Hakan Amnas

SMALTVERKET AR SJALVA hjdrtat
i verksamheten. Mindre ugnar &r
kopplade till en stor hallugn i mit-
ten, dér huvudingrediensen tillagas i
omkring 1000 grader.

Lite soppkok dver det hela?

— Absolut, vi kokar, spader eller
koncenterar, allt efter recept. M

* Nordic Brass har utvecklat AquaNordicisam-
arbete med Vinnova, Kimab och Chalmers.

i form av stanger, profiler, tackor och

Bildat 2003 da massingsverken Nordic ~ muttrar, framst till vvs-, fordons- och

Brass i Vasteras och Boliden Gusum
slogs ihop. Bada verkens historia gar

tillbaka till 1600-talet.
Anstillda: Cirka 140.
Omséttning: Knapp miljard.

byggindustri i Norden. Bland kunderna
finns AssaAbloy, Mora Armatur, IMI
Hydronics, Skultuna och danska Vola.
Riktigt gamla sléktingar kan minnas
Gusums paradprodukter fran langt

Verksamhet: Smaéltverk, press, stang-

verk och komponenttillverkning.

Produktion/ar: 350 000 ton massing
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Tuffa tag for pressverktyg

Det gar at stora mangder verk-
tygsstal da stang och profiler
formas med exakt precision.

DARFOR HAR NORDIC Brass en
egen verktygsavdelning. Fyra man
haller efter pressverktygen och
Roger Andersson ansvarar for den
dagliga planeringen.

- Varje morgon far vi in 50-100
verktyg. Allt frdn matriser och
pressverktyg till maskindelar. Vi
maéter sd att de inte tappat formen
eller blivit fér notta. En daglig kva-
litetssakring, sdger han.

Varme och tryck gor pafrestnin-
gen stor. Goten varms till 700 gra-

e

Slukhal for atervinning. Patronhylsor och
gamla kranar smalts ned till nya produkter.
Massing ar ett kretsloppsmaterial. Merparten
ar retur fran kunder i form av det spill som
blir dver sedan de format sina produkter, men
Nordic Brass kdper ocksa massingskrot fran
bland annat fran Stena Metal International.
Processen 6vervakas av Kjell Brinkmalm.

Foto: Fredrik Schlyter

Muttrar ar Nordic Brass
enda produkt som &r fardig
att anvandas som den ar.

Klllen heter Jonas Hansson.

der och pressas med nara 200 bar.

- Vi ar som en serviceverkstad.
Lagar, fixar eller tillverkar helt nytt,
sager Roger Andersson.

NOTTA GREJER FAR en omgang med
svary, frasning och tradgnistbear-
betning innan de hardas och gar ut
i produktion igen.

Ofta kan en nétt dimension
goras om till nasta stérre dimensi-
on, lite som da klader arvs mellan
syskon i barnaskaran.

— Det verktygsstal vi koper mest
av? 2344, Prisvart, klarar varme
och haller formen. Tal tuffa tag helt
enkelt, sdger Roger Andersson. M



STYRKA | EGENFORETAGARE

Redo for nya utmaningar

Heidi Andersson har fullt upp utan VM och EM

Elvafaldiga varldsmastarinnan
Heidi Andersson har vunnit det
mesta. Men det finns fortfarande
utmaningar kvar. Och far hon
vilja sjalv, tar hon sig helst an
dem vid sitt egendesignade arm-
brytarbord.

EMELIE WILHELMSSON

HARD TRANING AR forklaringen till
armbryterskan fran Ensamhetens pre-
stigefyllda titlar.

- Fem till tio pass i veckan blir det
ungefar, sager hon.

Det innebér sparring med eleverna
fran armbrytargymnasiet, fria vikter,
klattring i rep och armgang pa bom.

Nér Heidi Andersson reser ser hon
till att boka in pass med lokala arm-
brytningsklubbar. Da kravs planering,
annu en talang hon har och som kom-
mer val till pass som foretagare.

For det &r inte direkt de sportsliga
framgdngarna som Heidi forsorijt sig
pa, utan allt som de genererat. Fore-
lasningar, evenemang, tv-jobb - och
sa det egendesignade armbrytarbor-
det, som lokala stalindustrier i Stor-
uman producerar ram, bultar, muttrar
och handtag till.

— Bordet bestér av fa delar och det
racker med handkraft for att montera
det. Handtagen &r precis som jag vill
ha dem, med ett bra grepp och till-
rackligt tjocka for att inte skérain i
handen.

MEN JusT Nu ligger tavlandet pa is.
Hennes hogerarm dr sliten, det gar in-
te att bortse ifran. Och beslutet &r ta-
get —det blir varken VM eller EM i ar.
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Det egendesignade armbrytarbordets
handtag ligger bra i Heidi Anderssons
hand. Lokala industrier i Storuman produ-
cerar delarna av stal.

Trots det finns det fortfarande utma-
ningar kvar att ta sig an.

- Det finns en armbryterska som
jag inte mott an, Gabriela Vascon-
celos fran Brasilien, varldsmastare i
70-kilosklassen. Hon bjod faktiskt in
mig till en match nyligen, men den hér
gangen skickar jag min kusin Fia i stal-
let, hon &r ocksd armbryterska fran
Ensamheten. W

} Heidi Andersson tranar fem till tio pass
i veckan for att halla sig pa elitniva. Och
med tanke pa de elva varldsmastartitlar
hon har i bagaget, far man val tro att det
har gett resultat.

Foto: Andreas Johansson/Linjalen
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HEIDI ANDERSSON

Alder: 34 ar

Vikt: 65 kilo.

Familj: Maken Bjorn Ferry och sonen
Dante, 3 ar.

Bor: Storuman

Yrke: Armbryterska och egen foretagare.
Intressen: Hallbarhet. Analysera och
diskutera livet, mala, teckna, ekologiskt
byggande, skogsutflykter och att utveckla
och driva projekt.

Laser: Blandar lattsmalt med svarsmalt.
Just nu en klimatrapport fran Lansstyrelsen
i Vasterbotten och "Inspirationsspridaren”
av Petra Backteman och Johanna Oberg.
Lyssnar pa: Spotifylistan "Skol SM 2014”
som &r skapad av armbrytargymnasiets
elever. Men den har jag lyssnat pa sedan

december sa den behéver bytas ut.
e
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TAVLINGEN

Kettlebell

| GAMLA TIDER anvandes andra viktenheter &n vad vi har i dag. Mark &r det &lds-
ta svenska viktmattet som tillkom for att vaga ddelmetaller. En mark motsvarade
cirka 200-210 gram. Kan du ange ungefarlig vikt i gram eller kilogram pa féljande
gamla viktmatt? Skicka dina svar till redaktionen@stenastal.se senast den 30 juni

2015 sd kan du vinna en 8 kg tung kettlebell.
1. Lod
2. Skalpund
3. Uns

' Grattis Annika — kokboken och grillbesticken &r dina!

¢ En rulle tunnplat som &ar 1,5 mm tjock, 1 250 mm bred och vager 22,5
¢ ton har en langd av 1 529 meter. Det raknade Annika Olsson pa Fors-
i haga Dentaldep3 ut och vinner darfér kokboken Leifs utvalda samt

i vassa grillbestick. Formeln fér utrakningen lyder: coilvikten / (Tjocklek
i (m) x bredd (m) x densitet (7850 kg/m3))

Latt sommarsudoku

6 8 1 2

-
W

N O ®O|= h
©

Dags att
7 gnugga
genikno-
larna. Los-
ningen hit-
tar du som
vanligt pa
2 stenastal.
se/sudoku.
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Posttidning B

RETURADRESS:
Stena Stal AB, Box 4088
400 40 Goteborg, Sverige

¢ Halld dar...

...Leif "Honken” Holmaqpvist,
legendarisk ishockeymalvakt i Tre
kronor! Du har fatt en soffa upp-
kallad efter dig, visste du det?

- Nej det hade jag ingen aning om.

Vad tycker du om det da?

- Det kédnns bra pa ett satt, men jag
tycker nog att de kunde hort av sig
och fragat innan.

Maébeln beskrivs som en generdst
rymlig fatolj eller en intim soffa.
Vad foredrar du, soffa eller fatolj?
- Hemma sitter jag helst i soffan.
Vihar en brun skinnsoffa med en
knapp pa sidan som féller upp en
fotpall dér man kan vila benen. Den
ar mjuk och skon.

Men den hinner du val knappt
sittai?

- Nej, jag reser ju en del i mitt ar-
bete. Jag jobbar pa ett eventbolag
som séljer idrotts- och konserteve-
nemang till féretag. Jag bor i Jonké-
ping men for tillfallet ar jag faktiskt
i min hemstad Gavle pa affarsresa.

Du svarade Honken i telefon, dr
detingen som kallar dig Leif?

- Jo, men bara de ndarmaste, min
fru och brorsan. Jag har kallats for
Honken sedan jag var sex, sju ar, sa
jag tycker det &r helt okej.

Finns det fler prylar som fatt
namn efter dig?

- Ja, det fanns en hockeyklubba for
malvakter. Bade for seniorer och juni-
orer, den sélde ratt bra vill jag minnas.

Emelie Wilhelmsson

—

Lika som bér. "Honken" - origina-
let och kopian. Soffan "Honken”
gors av firman Bla Station.

Den tillverkas av strackmetall
och beskrivs som ett upp och
nedvant hockeymal — vridstyvt,
slagtaligt och kan 6verleva

de mest slitsamma miljcer.
Ungefar som Honken sjalv.

SVERIGE
PORTO BETALT
PORT PAYE

"Manga vill ha egen prenumeration”

Ann Svensson, redaktor for kund-
tidningen Stal - hur gick det med
lasvardesundersokningen?

—Mycket bra, ett stort tack till alla som
deltog. Sarskilt kul att manga tycker att
tidningen ar aktuell och intressevack-
ande och att innehallet &r intressant
for deras arbetsuppgifter. 75 procent
svarade att den antingen ligger
framme eller lases av personalen.
Vad gillar lasarna mest?

- Marknadsinformation tatt foljt av
forskning och utveckling samt kundcase.
Sa nu blir det mer marknads-
information?

- Vi ska fundera pa hur vi kan féra in
lite mer av det pa nagot smart satt.
Hur stor upplaga har Stal?

—11 000, men det vaxer lite hela
tiden. Och vi har forstatt i undersok-
ningen att manga som laser tidning-
en pa jobbet gdrna vill ha en egen
prenumeration. | sa fall ar det bara
att mejla till oss sa ordnar vi det.
Nagot annat som framkom?
- Ja, att bara en tredjedel kanner till
att Stal gar att l4sa pa webben.
Forra numret var det 25:e i ord-
ningen, ett litet jubileum?
— Det hér &r en bransch som inte &r
sa ombytlig, hittar man en bra grej
blir den gérna langlivad.

Thomas Drakenfors

Fotnot: Dusom vill ha egen prenumera-
tion, mejla redaktionen@stenastal.se.
Stal pa nétet laser du pa foljande adress:
stenastal.se/staltidningen



