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Sedan jag bérjade som vd f6r Stena Stal
for ett ar sedan har jag bilpendlat via E20
mellan Goteborg och Skara. En stracka
som byggs ut och ska bli métesfri, och dar
det just nu &r sténdiga omléggningar

av trafiken. Kulmen naddes nér jag fick
borja kdra via Herrljunga och Vedum, en
néatt omvag pa runt tre mil. Det tog liksom
musten ur mig.

Ungefar sa kanns vérldslaget just nu.
Hdga rantor, energipriser som skenar ivag
och en granneidst som krigar och skram-
lar med karnvapen.

Mbérka moln, och det marks aven att
vialla har bérjat halla lite hardare i plan-
bdckerna. Men, hur klyschigt det an la-
ter, ndgonstans dar framme finns ett ljus.
Som man séger, “this too shall pass”. Kri-
get kommer att ta slut, priserna kommer
att stabiliseras. Ja ... den dar motorvédgen
blir vél ocksa klar s& smaningom.

"Ndr det hdr vl dr éver
kommer det att behovas
stimulanser igen"

Till dess far vi forsoka halla tva tankar
i huvudet — bade den kortsiktiga [6nsam-
heten och att bevara ambitionerna for
framtiden. Nar det héar val ar éver kommer
det att behdvas stimulanser igen. Alla vik-
tiga satsningar gar ju inte bara att lagga
ner, exempelvis nar det géller att astad-
komma en hallbar vérld.

Allt &r forresten inte helt kolsvart nu
heller. Arbetslgsheten &r till exempel lag,
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efterfragan inom fordonsindustrin hog
och stalpriserna har sjunkit tillbaka till en
rimligare niva.

| det har numret av tidningen har vi
entreprenad som tema, ett falt dar dags-
laget fatt konsekvenser. Volatila ravaru-
priser har gjort det svart fér entreprendrer
att kalkylera och komma med vettiga er-
bjudanden. En som satt sig iniden kom-
plexiteten &r Per-Erik Eriksson, profes-
sor pa Luled Tekniska Universitet som vi
intervjuar pa sidan tre. Han drar bland an-
nat slutsatsen att det rimligen bor vara
bestéllaren som star for den ekonomiska
risken i en entreprenad, i lagen dar mate-
rialpriserna svénger.

Vihar dven bestkt RJ Stalteknik i
Sundsvall, ett ungt offensivt féretag inom
konstruktion och tillverkning som pa kort
tid fatt rejal snurr pa verksamheten.
Sedan starten i fjol har de hunnit investe-
raien fullt automatiserad fiberlaser, ny-
anstallt och hunnit flytta till tio ganger sa
stora lokaler, |as mer pa sidan 16.

Och om du nagonsin funderat hur en
stockmatta ser ut sa far du inte missa
reportaget om LHN Service i Ljungskile
pa sidan 20.

Dessutom har vi varit pa husesyni
styrkelyftaren, maskinoperatoren och ny-
blivne varldsméstaren Eddy Berglunds
timmerkak i Langshyttan i Dalarna.

Och en hel del annat.

Trevlig lasning!
Stefan Svensson
Vd, Stena Stal
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UTBLICK /ENTREPRENADER

Darfor bor materialpriser
vara bestallarens ansvar

Upphandlingar av entreprenader kan vara snariga, bade
for bestallare och utférare. En som satt sig in i saken
ar Per Erik Eriksson, professor i industriell organisation
med inriktning pa byggproduktion.

— Manga upphandlare har en favoritstrategi som de
haller sig till, &ven om den ibland passar daligt, séger han.

Professorn vill se battre
entreprenadupphandlingar

Det var ett antal ar sedan nu,

som Per Erik Eriksson och juristen
John Hane fick i uppdrag fran
konkurrensverket att understka
upphandlingsstrategier vid
entreprenader. Skulle det ga att
effektivisera dem?

- Var rapport presenterades
2014, och blev véldigt val mot-
tagen, sager Per-Erik Eriksson.

Pa flera hall, till exempel pa
Trafikverket, blev deras slutsatser
modell for hur en entreprenadupp-
handling ska skétas.

"Med fast pris finns
inget incitament
for utférarna att
g6ra ndgot extra"

Bland annat kom de i rapporten
fram till att bestallare garna fast-
nar i en mall fér hur de gor sina
upphandlingar. Istéllet borde en
analys av komplexiteten och osé&-
kerheteni projektet ligga till grund
for hur upphandlingen utformas.

Ska det vara utférande- eller

totalentreprenad? Fast pris eller
|6pande rékning? Ska entreprend-
rerna valjas ut efter pris, kvalitet
eller samarbetsférmaga och hur
ska samverkan mellan bestéllare
och utférare ske?

Varje val ger olika mgjligheter.

— Har du till exempel en total-
entreprenad med fast pris finns
detinget incitament for utférarna
att géra nagot extra. De kommer
enbart att férsoka halla sig inom
prisramarna och forsoka effektivi-
sera for att fa en vinst, séger han.

I mer komplicerade uppdrag, till
exempel storre underjordiska tun-
nelprojekt for kollektivtrafik med
hog komplexitet och manga osa-
kerheter, &r det svart att ha en to-
talentreprenad med fast pris. For
dar kravs som regel att bestélla-
ren tar mer risk och att utféraren
ar medskapande och kreativ,
eftersom det sékerligen kommer
att handa saker pa véagen.

- Daar det battre med en ut-
férandeentreprenad pa [6pande
rékning &n en totalentreprenad
med fast pris.

Nu, atta ar efter att rapporten
publicerades, ar Per Erik Eriksson

Upphandlingar
kan varaen
snarskog. En
som vet hur de
skulle ga att for-
battra ar Per Erik
Eriksson, profes-
sor i industriell
organisation pa
Luled Tekniska
Universitet, samt
géstprofessor pa
KTH.

och John Hane pa gang med en
uppfdljare.

- Vigor en ny version, den har
gangen pa uppdrag av féreningen
Byggherrarna. Lite mer praktiskt
inriktad och mer lattlast.

Hur ska branschen hante-
ravolatiliteten i material och
energipriser — nagot som har
blivit aktuellt pa sistone?

- | sadana lagen &ar det viktigt
att haindexreglerade priser, dér
ersattningen 6kar om material-
priserna gor det.

Leverantorer skainte behova
taden smallen?

- Nej, de ska bara behdva ta ris-
ker kring sant som de kan paverka,
och materialpriser tillhor inte dem.
Det &r rimligare att bestéllaren tar
det ansvaret, atminstone nér det
galler storre upphandlingar.

Fotnot: Hela rapporten fran 2014, “"Entreprenadupphand-
lingar — Hur kan byggherrar framja effektivitet och innovation
genom lampliga upphandlingsstrategier”, gar att ladda ner
fran Konkurrensverkets webbplats.
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MARKNADSINFO / OKTOBER-NOVEMBER

ATT LEVA | O-TIDER

Det &r svart att anvdnda nagra vardeord i en sadan héar

betraktelse utan att bokstaven o blir férstavelse. Om " ndrman

Vi b.ackar ett _och halvt ar t.|llbaka far vi sdga att deE har. summerar den verk-

varit en otrolig prisutveckling. Nu har det snabbt vant till . . .

att vara oroligt, osékert och ovisst. liga forbrukningen
av stal dr inte skill-

Av HANS SVENSSON, vice vd och marknadschef till f6ljd av materialbrist efter Covid och som naden sa stor OV?T
ett ar senare spaddes pa med stérningar i konjunktur(;uk[er

Den prisrusning som pabdrjades varen 2021  leveranskedjor vid krigsutbrottet i Ukraina

Prisutveckling stal.
Vagda importpriser Stena Stal AB. Index 100 = juni 2008
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har nu vant. Vi borjar ndrma oss
prisnivaer som de var under andra
halften av 2021. Om man skulle kunna fa
se likande férandringar pa andra varor &n
stal sa skulle stora delar av inflations-
problematiken vara lst.

Men det &r férmodligen en lang véag dit.
Nu lever viunder trycket av hig inflation,
hojda styrrantor och elpriser som man
inte ens hade i sin vildaste fantasi.

Resultatet dr hdga kostnader och stor
forsiktighet i konsumtion och investe-
ringsvilja.

Den minskade efterfragan gor att
stalverkeniEuropa har bérjat stdnga ned
kapacitet pa ett satt som det var lange
sedan vi sag. De nya hga energikostna-
derna gor att kalkylen inte gar ihop.

For att finna lite trost och framtidstro vill
jag &nda férmedla att ndr man summe-

rar den verkliga forbrukningen av stal ar
inte skillnaden sa stor 6ver konjunktur-
cykler. Det ror sig oftast bara om nagra
procent. Viser en marknad som sa har
langt har hyggliga behov.

Om viinte lagger for mycket energi
pa att ldsa och lyssna pa oroliga bud-
skap, som denna text, sa kommer vi
sékert starkta ur det har ocksa.
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NEDSLAG / STENA STAL MOSS

Siktar pa att véxa. Jern Brynildsen,
filialchef for Stena StaliMoss, laddar
for att den norska verksamheten ska
véxa. — Vikanske inte blir storst, men
inom en femarsperiod ska vi ha en
betydande position i Norge, sager han.

Nya pa filialen. Paulina Bednarz brjade som saljare imaj.

— Det ar mycket att sétta sig ini. Men jag gillar att komma
utiverkligheten och traffa kunderna, séger hon. Hennes
kollega Robin Syversen kommer mer eller mindre direkt fran
rinken till séljkontoret. Tills nyligen var hanishockeyspelare
pa elitniva, som center i den norska Fjordkraftsligan.

- Jag gick min sista match i mars, tva dagar efterat borjade
jag hér, sager han. en han har en del erfarenhet av salj

sedan tidigare, fran marknadsarbete inom hockeyn.
Foto: Jeanette Larsson Winerd
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FILIALEN I MOSS

P4 Stena Stals filial i Norge
jobbar 11 personer. Sex séljare,
fyra pa lager och produktion,

samt en fililachef. De har en

lageryta pa 2 500 kvadratmeter.

MOSS HAR

TILLVAXT | SIKTE

Stena Stals filial i Moss har lange varit en norsk
satellit for sig sjalv, en bit in fran den svenska
gransen. Nu satsar platschefen Jorn Brynildsen pa

expansion.

— Tidigare har offshore dominerat fér oss, men
framdver ska vi vaxa aven i andra industribranscher,

sdger han.

Enligt J6rn Brynildsen ar det framfor allt
med vanligt handelsstal de siktar pa att
6ka volymerna som skeppas ut.

- Vihar alltid varit starka pa offshore-
industrin, med bland annat specialstal.
Nu siktar viin oss mot mer traditionel-
laindustrikunder. Vihar bérjat lagerldagga
plat, séger han.

Ambitionerna &r hoga. Tanken &r att
komplettera Stena Stals tva svenska re-
gioner — nord och syd — med en tredje.

— Istallet for att vara den norska ope-
rationen ska vi bli region véast, sager Jérn
Brynildsen.

Ett mal som &ven innebér att etablera
sig pa fler hall i landet, med atminsto-
ne en ny filialinom nagot ar. | férsta hand
siktar de in sig pa det folkrika norska
Ostlandet.

- Sedan ska vi bygga vidare mot Kris-
tiansand pa Sérlandet, och efter det vi-
dare motinlandet.

Och om nagon tycker att planerna

"DET AR BRA
ATTVARAEN
UNDERDOG,
DET GORATT
MAN SKARPER
SIG MER"
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NEDSLAG / STENA STAL MOSS

sker i en tuff tid, med stérningar i de
internationellaleveranskedjornasomkan
sétta kappar i hjulet, sa haller han inte
med.

- Tajmingen gynnar oss, séger han.

Materialbristen innebar att konkurren-
ternas kunder maste soka sig utanfor
sina invanda leverantdrskedjor for att fa
tag pa vad de behdver.

- Sjalva har vi natverket i Sverige, och
huvudlagretiVasterasiryggen. Detaren
styrka, liksom var idé med att vara nara
kunderna och vdxa med dem.

En annan omsténdighet som ger ragi
ryggen &r att ett annat av koncernens
bolag — Stena Recycling — ar val etable-
ratiNorge och finns pa 15 orter. Det for-
enklar en expansion.

Stena Stal siktar alltsa pa att ta allt
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mer plats i landet. En uppstickare? Helt A Tungagrejer. Lager-
klart, sager Jérn Brynildsen. En position arbetaren Thang Van Tran styr
han trivs med en traverskran Gver golvet.

— Det &r bra att vara en underdog, det
gor att man skérper sig mer, séger han.



Sa kvalitetssakras balken

- | forsta hand véljs balk som
ar valsad efter 1970. Aldre
balk utsétts for material-
forstérande prov for att ta
fram materialcertifikat.

« All balk hardhetstestas.

- Balk som utsatts for dynamisk
belastning &r diskvalificerad.
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KONKURRENSKRAFT / SB GRAVTILLBEHOR

Valfrihet. Tommy Brorsson pa SB Gravtill-
behor saljer gravskopor i alla storlekar fran
den minsta pa 28 liter till den storsta pa tva

kubikmeter som vager 2,5 ton.
Foto: Jeanette Larsson Winerd

3

...dagar enbartisvets-
arbete kan de stérsta
skoporna taiansprak.




SB Gravtillbehdr AB producerar och levererar gravskopor och
annan utrustning till maskinleverantorer.

— Néstan varje gravmaskinist har en egen idé om hur en bra
gravskopa ska fungera, sa utver standardsortimentet hjalper vi
vara kunder med ritningar for tillverkning av unika skopor enligt
onskemal, séger Tommy Brorsson, saljansvarig.

Av ERICAHOLM

SB Gravtillbehdr AB grundades 1996 i
Lidkoping av S6ren Blom och Billy Hol-
scher. Séren Blom som sjélv arbetat
som gravmaskinist i 14 ar drev ocksa
Séren Blom Svets vilket gav honom en
bred erfarenhet bade vad det géller op-
timalt utnyttjande av produkter vid oli-
ka grévarbeten och produktion av sko-
por. Billy Holscher har tidigare arbetat
med konstruktion av produkter, inkdp,
och férsaljning i samma bransch.
Féretaget véaxte snabbt fran en liten fir-
ma med 2-3 anstallda till i dag med 20
medarbetare och en omséttning pa
6ver 50 miljoner kronor.

- 2012 borjade vi leta nya dgare
och blev uppkdpta av var storsta ater-
forséljare, Staffans Maskin AB, sager
Tommy Brorsson som arbetat pa fir-
mani18 ar.

Fokus ligger pa kvalitet och flexibilitet
med skopor som tillverkas enligt kun-
dernas 6nskemal. Alla produkter &r CE-
markta och dokumentation medfdljer
vid leverans.

- Vihar haft en stark mélinriktning
fran borjan och vaxt successivt. Vihar
ocksa fintrimmat verksamheten
efterhand tillsammans med D
vara duktiga hantverkare,

=N BRA SKOPA GOR
HELA SKILLNADEN

SB GRAVTILLBEHOR

AB I LIDKOPING
Grundades: 1996
Agare: Staffans Maskin
AB

VD: Jonas Johansson
Antal medarbetare: 20
Omsittning:

50 miljoner.
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LV

KONKURRENSKRAFT / SB GRAVTILLBEHOR

konstruktdrer och medarbetare sa att vi
har kunnat tillverka produkter till ett
konkurrenskraftigt pris med bra kvalitet.

Varje skopa tillverkas fran grunden med bal-
kar, &amnesror och stangmaterial.

Allt material bearbetas och férbereds pa
plats med bland annat skarning av platar,
valsning, svarvning och haltagning med mera.

- Det &r manga detaljer i en skopa och nar
alla delar har forberetts plockas de ihop och
kdrs ut till montering. Varje skopa byggs sedan
av en och samma person sa alla gor alla
moment fran svets till fardig produkt. Nagot
som kan ta allt fran en timma till fyra dagar
beroende pa storleken pa skopan. En riktigt
stor skopa kan ta tre dagar i bara svetsarbete.

- Kvalitet &r viktigt , sdger Tommy Brorsson.

Darefter kdrs skopan ut till lackering innan
den &r fardig for leverans.

Soren Blom och Billy Holscher har arbetat
kvar i féretaget aven efter férsaljningen men
Billy &r numera pensionar och vid arsskiftet
gar dven Séren Blom i pension. Men SB Gréav-
tillbehdr lever vidare och vi satsar framat.

— Snart levereras en styrd maskin for
snabbfasten som vi vantat paiett ar och se-
dan ska vi géra om fasaden pa vara lokaler,
sdger Tommy Brorsson.

SID 12 / TIDNINGEN STAL #3/2022

Med séker hand. Kristofer Persson svarvar en innerhylsa till ett faste.
Foto: Jeanette Larsson Winero

Delmoment. Allt material bearbetas i verkstaden som svarvning och
haltagning med mera.

Tar form. llir Musa (t v) svetsar ihop de olika delarna pa gravskopan.



Thomas Nowobilski startade sin smidesverkstad i Akersberga for tva ar sedan

men har hallit pA med smide i hela sitt liv.

— Jag &r uppvéxt i Polen och bade pappa och farfar var smeder sa jag har varit

med dem och lart mig yrket sedan jag var liten.

Av ERICA HOLM

Thomas Nowobilski tillverkar allt nar det géller smide fran
konst och olika skulpturer till bruksféremal som ljussta-
kar och vedkorgar. Han gor dven inredning, mébler récken,

staket och grindar samt utfor reparationer och renovering.

Han jobbar med de flesta olika typer av metaller och
tycker det ar spdnnande med olika egenskaper och ytor.

- For mig ar elden och svetsen det viktigaste sedan kan
jag skapa néstan vad som helst. Jag ar noga med att det
jag gor haller en hog kvalitet.

Thomas har bland annat tillverkat en lampa som var
bestalld till Madonnas hem.

Nar det galler hans egna konstféremal sa inspireras
han gérna av naturen och gor olika vaxter och annat av till
exempel metallskrot.

— Jag tycker om olika patina och &lskar rost sa jag
experimenterar gérna med syra och attika. Jag jobbar till
exempel gdrna med rostiga hastskor.
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BRANSCHKOLLEGOR/GULLANGETS MEKANISKA




Extraordinar last.
Det blir ofta trailerbilar nar leve-
ranser kommer eller [amnar Gull-
angets Mekaniska, for stora pjaser

tillnor vardagen. Det 18 ton tunga
roret ar inget undantag. Langst
ned: Lage Bystrém (IWS/svetsan-
svarig pa verkstan) ger signal nér
placeringen &r rétt.
Foto: Leif Wikberg

REKORQ?OR TILL
ORNSKOLDSVIK

— specialleverans hjalper till att
sakra svensk energiforsorjning

Arton meter langt, en diameter pa
tva meter, och en matchvikt som
tre fullstora elefanthannar.

I mitten av augusti rullade Stena
Stals storsta rorleverans i modern
tid upp till Ornsksldsvik.

— Det har ska bli en rérbalk till en
dammlucka, sdger Per Hallander,
projektledare pa Gullangets Meka-
niska.

Av TOMMY APELQVIST

N&r transporten anlénde stod en inringd
mobilkran och véntade pa att fa lyfta av det
specialtillverkade monsterroret, eftersom
traversen pa verkstan “bara” klarar 16 ton.
Fast pa Gullangets Mekaniska, som &r nischade
mot vattenkraftsindustrin, ar de vana.

— | var bransch &r det séllan standard-
dimensioner som galler, men det ar inte alla
leverantdrer som kan fa tag pa ror i den hér
storleken, sager Per Hallander, med drygt 30
ar pa firman.

Inne pa verkstan tillverkar de den férsta av
tva nya dammluckor till Forshuvuds kraft-
station i Dal&lven, strax norr om Borlénge.

Dar haller 4garen Fortum pa med en stérre
ombyggnad for att uppgradera och moderni-
sera anlaggningen, som stod klar 1920.

- | dessa tider kdnns det extra bra att fa
verka for stabil och reglerbar energi, och som
dessutom &r fossilfri, sager Per Hallander.

Rorbalken, som ska férses med en hydraul-
kolv p& mitten, spelar en lika tuff som central
roll for driften. Det &r den som 6ppnar och
stanger dammluckan och darmed reglerar
vattennivan. Godstjockleken &r 20 mm.

- De nya luckorna &r betydligt hdgre an de
gamla, sa det blir en rejal forstarkning.

Men uppdraget tar inte slut med leve-
ransen. Gullangets Mekaniska skater ocksa
montering och svetsning av de ndstan 70 ton
tunga luckorna — kompletta med rérbalkar
- paplats, i sig en arbetsinsats pa uppemot
ett halvar. Men sen ska det halla, en mansal-
der eller sa.

- Ja, livslangden pa den har typen av ut-
rustning brukar anges till 50 ar. | praktiken &r
den betydligt langre, sager Per Hallander.

Det ryktas att ni ar pa vag att bygga ut?

— Det stammer. Efterfragan &r stérre &n
vad vi hinner leverera ochidag tvingas vitacka
nej till uppdrag. Men genom att bygga ihop
svets- och maskinverkstan kan vi férdubbla
kapaciteten och producera tva luckor i stéten.

Efterlangtat?

- Oerhdrt. Vi har varit trangbodda léange.
Det har 6ppnar for tillvaxt och nyanstallningar.
Framtiden ser ljus ut, séger Per Hallander.
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BRANSCHKOLLEGOR / RJ STALTEKNIK

Bra flyt. Johan Lindh (t h) startade féretag
tillsammans med kompanjonen och barn-
domskamraten Rikard Bjarnhagen. Pa kort
tid har de fatt rejalt med uppdrag.
Skaransvarige Bjérn Wibron (t v) &ren annan
gammal kompis som jobbar pa firman. Den
heltautomatiska fiberlasern ar en lika effektiv
som rejal pjas och upptar 400 kvadrat.

Foto: Leif Wikberg

UPPS

|ICKARNA

RJ Stalteknik storsatsar i Sundsvall

Jobben rullar in till det offensiva Sundsvallsforetaget RJ Stalteknik.
Sedan starten ifjol har de bade investerat i en fullt automatiserad
fiberlaser och hunnit flytta till tio ganger sa stora lokaler.

Nu soker sig erfarna svetsare till den expansiva firman.

- Vihar fatt en raketstart, sdger Johan Lindh, delagare och

projektledare.

Av TOMMY APELQVIST

Att en nystartad firma bérjar med att
kopaen fiberlaser i hdgsta divisionen fick
nog en och annan att hja pa 6gonbry-
nen. Men det var en medveten strategi
enligt Johan Lindh.

- Somliga tror kanske att vi fatt stor-
hetsvansinne, men vi ville satsa hart re-
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dan fran bérjan, sager han.

Det automatiserade flodet vid in- och
utlastning och plockning spar timmar
och 6kar konkurrenskraften.

- Mig veterligt &r detta den enda
helautomatiska fiberlasernivara trakter
och reaktionen fran kunderna ar véldigt
positiv, sager Bjérn Wibron, skaransvarig.

Har handlar det inte om att konkurrera

med priset, utan att sakerstélla kvalitet
ochleveransséakerhet. Att levereraitid &r
en hjartefraga.

- Branschens langa ledtider, det &r
en anledning till vi far manga uppdrag,
séger Johan Lindh och summerar fore-
tagets forsta tid:

— Malet var att viinom ett ar skulle
vara vinstdrivande, ha minst 20 kunder
och 70 procent beldggning i skarmaski-
nen. Det klarade vi. Sen hojde viinsatsen
till 80 procent beldaggning. Dar &r viinte
an, men jobben har trillatini ett tempo
som vi knappt vagat hoppas pa.

Pa kort tid har firman utékat med fyra
svetsare, varav tva mycket erfarna. De
har ocksa infort ett bonusystem till de
anstallda: Anstrénger du dig lite extra far
du delivinsten i framgangsrika projekt.

- Det &r mycket uppskattat. Idén
kommer fran nar jag som ung sommar-
jobbade i en annan bransch, sager
Johan Lindh.

Att de jobbar bade mot industrin och



Hjartat i verksamheten. Med hjalp av uppmonterade kameror kan Bjérn Wibron nar
som helst kan félja fiberlaserns produktion - fran kontoret eller hemifran vid mobilen.
Lilla bilden ovan t h: Nagra skurna prototyper med hdg precision.

Ny pa firman, gammali gemet. Nyan-
stallde svetsaren Dragisa Stamatovski har
Over ett kvartssekels erfarenhet i bagaget.
Spannande att prova nat nytt, tycker han.

- Jag villinte angra att jag inte vagade
testa. Dessutom kan jag bidra med kunskap
till yngre kollegor.

byggsektorn &r en styrka i oroliga tider.
En annan styrka &r att de gér mesta
méjliga sjalva for att halla nere kostna-
der. Som nér de i somras kdrde och
hamtade fiberlasern som fannsi
Jonkoping.

— Det var manga som démde ut oss
nér vi berdttade att vi tankte montera
ned och upp den pa egen hand. Men vi
lyckades, dven om det tog tid. Och pa
kuppen larde vi oss mycket, sager Bjérn
Wibron.

Uppskattat. Motiverande och réttvist
sdger svetsaren Jonas Olsson om fore-
tagets bonussystem.

- Visst, det blir mer ansvar och lite fler
arbetstimmar per vecka, men det ar en
bra morot. Och hittills har det blivit en rejal
slant.

Féretaget ma vara ungt, men Johan
och den andre deldgaren Rikard
Bjarnhagen har bada drivit féretag
tidigare, och har mangarig erfarenhet
av branschen. Johan fran montagesidan
och Rikard som konsult inom mekanisk
konstruktion och berékning. Dessutom
dr de gamla barndomskamrater.

- Ja, jag och Rikard gick i samma
skidklubb nar vi var sma, Nolby Alpina.
Vihar hallit kontakten under aren och

markte att vi stdndigt drogs till varandra.

RJ STALTEKNIK

Startade 2021i sma lokaler i Njurunda,
men flyttade snart till 1700 kvadrat i
Nacksta, strax utanfor centrala Sunds-
vall. Erbjuder verkstadstjanster, kon-
struktion, skérning och montage.
Anstillda: 12.

Omsattning: Runt 12-15 mkr.
Aktuellt: Vann nyligen upphandlingen
pa ett stérre entreprenadjobb vid
Ornskéldsviks sjukhus, dér RJ Stal-
teknik ska tillverka och montera alla
staldetaljer pa en skywalk mellan
ett nytt operationscentrum och
dagvardsavdelningen.

Och eftersom vara kompetenser
kompletterar varandra ville vi skapa nat
tillsammans: Ett modernt dynamiskt
féretag. Dar &r vinu, sdger Johan Lindh.

| offertstadiet tar Johan Lindh ofta hjélp
av Stena Stals weborder.

— Att bara se produkter i en katalog
ger véldigt lite. | webordern far jag alla
svar direkt: Lagerstatus som uppdate-
rasirealtid, priser, vikter, leveranstid och
fraktkostnad som jag latt kan exportera
ifall jag vill diskutera nat med en séljare.

Bra overblick?

- Outstanding. Och behdver vinat
snabbt kollar jag om artikeln finns for
avhamtning pa lokallagret i Timra. Da
slanger jag mig i bilen i samma minut.

Pa Stena Stals filial i Timra glads de
Gver framgangarna.

— Viar stolta Gver fértroendet att fa
leverera stal till RJ Stalteknik och f6rs6-
ker vara lyh6rda fér kundens 6nskemal
pa var lokala lagerhallning, sager kund-
ansvarige Ola Johansson.
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PROFILEN / EDDIE BERGLUND

| ett timrat hus i Langshyttan, dar vankar en
varldsmastare omkring och granskar de raa

vaggarna.

— De hér stockarna ... traden planterades pa
Gustav Vasas tid, sager styrkelyftaren och maskin-
operatéren Eddie "Strongeddie” Berglund. Han talar
gdrna om karridaren, men forst en rejal husesyn.

En varldsmastare
pa verkstadsgolvet

Av THOMAS DRAKENFORS

Gissningsvis &r byggnaden fran 1670.
Spar av gammal puts fran forr sitter kvar
pa stockarna, runt sex tum grova. Dem
har Eddie Berglund forslat hit fran grann-
byn Svino, sju kilometer séderut.

Kaken &r en av tva spegelvéanda, i 6v-
rigt identiska timmerhus som dverlev-
de en brand pa 1800-talet. Under pan-
demin fick han hora att den skulle rivas,
och kdpte loss hela rasket fér en symbo-
lisk summa pa nagra hundralappar.

— De var nog mest glada fér att ndgon
tog hand om huset. Slakten hade bott
dar sedan 1750, séager han.

Masterskapen var anda installda pa
grund av pandemin. S& Eddie — som har
tranat sedan han var fem ar, har ett fler-
tal nationella och internationella titlar i
bagaget, och som har nart en drom om
att bli varldsmastare sedan lagstadiet —
lade traningen pais. Istéllet bérjade han
jobba langa dagar med att demontera,
flytta stock for stock och bygga upp pa
nytt hemma i Langshyttan.

Men precis ndr han var klar med taket
Gppnades tavlingarnaigen. Han bestam-
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de sig for att aka till VM i Halmstad.

- | stort sett otrénad.

Det blev brons i 66-kilosklassen. En
manad senare kom han hem fran VM
Litauen med en guldmedalj, dér han tavlat
i enbart bankpress. D& tog en serigs sats-
ning infér VM-22 i Sydafrika fart, vid sidan
av husbygget och jobbet som maskinope-
rator pa Erasteel Kloster i Langshyttan.

Han 6kade traningsdosen fran tio till
femton timmar i veckan, och gjorde ett
par andra uppoffringar — som att sluta
med snuset. Och i maj, nagra veckor fére
VM, akte han ner till Johannesburg, hyrde
en lagenhet och borjade tréna pa plats.

Satsningen gav resultat. Med 250 kilo
i kndbgj, 202,5 kilo i bankpress och 257,5
i marklyft — sammanlagt 710 kilo — blev
det bade varldsrekord och VM-guld for
“lyftkranen fran Langshyttan”.

- Nésta VM siktar jag pa att ga upp en
viktklass, till 74 kilo.

Blir du kallad "champ” nu nér du gar
runtibyn?

— Nar jag kliver ini verkstan pa morg-
narna &r det en kompis som alltid halsar
mig med orden “du vet vél Eddie ... att du
ar varldsméstare.”

EDDIE BERGLUND OM...
... hur man blir en bra styrkelyftare:
“Efter att ha lart dig grunderna maste du

hitta din egen signatur, tanka sjalv och
vara villig att tréna valdigt hart.”

...ifall han ar en talang eller en tra-
ningsprodukt: "Svart. Jag vet ju vilket ar-
bete jag har lagt ner. Samtidigt har min far




EDDIE BERGLUND

Alder: 27 ar.

Yrke: Maskinoperator.

Bor: Langshyttan i Dalarna.
Familj: Sarbo med styrke-
lyftaren Sara Ekstrom.
Lyssnar pa: 80-talsmusik.
Laser: "Samtidigt med hus-
bygget bérjade jag med kaffe
och ljudb&cker. Min favorit &ar
Sagan om ringen.”

Tavlar for: Hofors lyftarklubb.
Siktar pa 2023: Sheffield
Powerlifting Championships
och VM.

Kuriosa: | styrkelyfts-VMi
somras tog Eddie inte bara ett
samlat guld och varldsrekord i
66-kilosklassen (59-66 kilo).
Resultaten i delgrenarna gav
aven silver och nordiskt rekord
i kndbgj, guld i bénkpress, och
en fjardeplats samt svenskt
rekord i marklyft.

tagit tre VM-silver och ett junior-guld.
Min syster har tagit VM i bankpress och
min farbror &r ocksa styrkelyftare.”
...sinaidoler: "Stérsta inspirationen &ar

min pappa, som har paverkat mig pa ett
mycket positivt satt. | vrigtidrottare som
gatt sin egen vag. Som Ingemar Stenmark,
Nils van der Poehl och J-O Waldner."

TAVLA OM KETTLEBELLS

Den har gangen star ett par kettlebells pa spel. Allt som krévs &ar att
svara ratt pa féljande fraga: Begreppet Starke Arvid lever vidare trots
att manga inte langre vet vad det syftar pa. Namligen?

1. Ett av SJ:s allra kraftigaste lok runt férra sekelskiftet, vilket ofta fick réja
sparen om vintrarna, dven langt efter att loktypen var utrangerad.

X. Tva av Sveriges mest kénda tyngdlyftare under 1800- och 1900-talen,
som bégge rakade heta Arvid Andersson.

2.En legendarisk svensk tjuv och kassaskapsspréangare
som i folklagren betraktades som en slags Robin 2 / 1 2
Hood-figur, kénd for att aldrig bruka vald.

.. Vill vi senast
Ditt svar behdver vi senast 2 december 2022. ha ditt svar.

Skicka det till redaktionen@stenastal.se.
Grattis séger vi till Emmeli Smedelid pa N&ssjo

Takstolsfabrik som vann férra numrets tavling. Hon far fyra biobiljetter,

eftersom hon visste att Deep Purples originalgitarrist var Ritchie Blackmore.

S U D O K U L&tt. Losningen hittar du som vanligt pa
www.stenastal.se/kundservice/losningar

6 3|7 5|9
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Posttidning B

RETURADRESS:

Stena Stal AB, Box 4088
400 40 Géteborg, Sverige

Deras stockmattor skyddar
skogen fran kdrskador

LHN Service i Ljungskile till-
verkar stockmattor och drivs
av bréderna Niklas och Henrik
Magnusson.

Nu bygger de ut med en ny
sag for att bredda produktionen
av plank och brador. De har aven
planer pa en egen pelletsfabrik.

Av ERICA HOLM

LHN Service startades 2004 som en
fortsattning pa Niklas tidigare foretag
NM Skogsavverkning.

— Det finns inte s& manga tillverkare
av stockmattor i Sverige sa vi fick snabbt
en stabil kundkrets, sdger Niklas.

Stockmattorna tillverkas i huvudsak
av gran och tall. | den specialanpassade
sagen med tillhérande produktionsked-
ja far stockmattorna den slutliga bred-
den pa 900 mm och en tjocklek pa 200
mm. Stockmattorna halls ihop med ar-
meringsjarn och anvands for att skydda
underlaget mot tunga arbetsfordon som
grév- eller skogsmaskiner.

- Vitillverkar a&ven mattanpassade
stockmattor efter 6nskemal fran kun-
derna. Var styrka ar att snabbt kunna
|6sa udda dimensioner och leverera ex-

akt efter kundens 6nskemal, sager Henrik.

En stockmatta haller i manga ar och
dr gjord av naturmaterial vilket gor
den till en miljdméassigt mycket bra

&STENA STAL

Gor mer majligt.

B PP Sverige, Port Payé

Naturmaterial for hallbar
barkraft . Niklas och Henrik
Magnusson tillverkar stock-
mattor som hjalper till s& att
marken bar, ven vid svara
forhallanden i exempelvis
bl&ta vinterskogar, leriga végar
och pa byggarbetsplatser.

Foto: Jeanette Larsson Winerd

produkt i skog och mark.

— Miljéaspekten ar viktig for oss.
Malet &r att ta tillvara 100 procent av
stocken utan nagot spill.

Det &r har planerna pa en pelletsfabrik
kommer in i bilden och med dagens en-
ergipriser sa star redan kunderna pa ko.

- Férhoppningen &ar att byggnationen
kommer igang innan arsskiftet, séger
Niklas.

En annan biprodukt ar stré, ett miljo-
vanligt packmaterial som kan anvéndas
vid leveranser av bland annat stalbalkar.

Niklas har alltid haft ett stortintresse for
skogen och biologisk mangfald.

— Vihar gjort flera spannande jobb
som kravt sdrskilda traslag och dimensi-
oner i bland annat K-markta byggnader.
Som nér vi pa uppdrag av hembygdsfar-
eningen restaurerade en gammal kvarn
hariLjungskile. Jobbet gjordes enligt den
ursprungliga byggnationen med ek och
smidda spikar.
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