”DU MASTE KUNNA LEVERERA”

STENA STAL VASSAR VARUMARKET
KONSTEN ATT ARMERA '
" "WIN WIN” | STENA STA

Skynda! Skynda!

till sidan 14 och las om varfor
ingenting &r omajligt for
Gunde Svan.
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INGANG | VD HAR ORDET

ETT ANNORLUNDA
NUMMER AV STAL

Vibrukar inte agna sa mycket av den
har tidningen at att skédrskada oss sjal-
va. Men den har gangen gor vi ett un-
dantag, och vi gor det med viss stolt-
het.

Sedan f6rra hosten har vi lagt ner
stor energi pa att granska och fundera
6ver vilka vi ar och hur det ska avspeg-
las i var kommunikation. | mitten av
september var arbetet klart och vi kun-
de lansera en forflyttning av vart varu-
mérke. Det agnar vi nu flera artiklar i var
tidning at.

Bakgrunden ar att bade Stena Stal och
branschen har férandrats. De senaste
aren har vi utvecklats till en mer ren-
odlad stalleverantor. Var roll handlar
i dag annu tydligare om att assistera
vara kunder och att hjélpa till nar saker
ska bli gjorda. Det vill vi understryka
med var nya tagline *Gér mer mgjligt”.
G6ra mer majligt innebar mer av lyss-
nande och mer av dialog. En majliggs-
rare kan heller aldrig luta sig tillbaka
och k&nna sig ngjd, vi maste standigt bli
battre om vi ska lyckas i var ambition.

Men varumarkesarbetet har inte bara
handlat om férhallandet till vara kun-
der. For att kunna leverera bra service
maste vi pa Stena Stal aven vara skick-
liga mgjliggtrare for varandra. Darfor
ar det har lika mycket en intern process
som nagot som &r riktat utat.

Nar vi startade arbetet med varu-
mérkesforflyttningen var det sjalv-
klart att vi skulle involvera vara kun-
der i processen. Ett par avdem som

hjalpt till &r Gard Platprodukter i Gnosjo
och HA Bygg med huvudkontor i Géte-
borg. Bada medverkar i reportage hér i
tidningen och far berétta om vad som
kravs for att saker ska bli mgjliga for
just dem.

For tidningens rékning har vi dven traf-
fat en man som har byggt hela sitt per-
sonliga varumarke kring att “ingenting
ar omgjligt”. Det handlar férstas om
skidakaren Gunde Svan, l&s intervjun
med honom pa sidan 14.

Till sist hoppas jag att ni har dverse-
ende med att vi skriver s& mycket om
oss sjélva den har gangen.

Det ska inte bli en vana.

Trevlig lasning!
Henrik Forsmark
VD, Stena Stal

PS. Enbart i ord ar det svart att formedla exakt den
kénsla vi vill fa fram med var varumarkesforflytt-
ning, darfér har vi &ven gjort en film som ligger pa
var hemsida for den som vill se. Den har till var gladje
blivit mycket uppskattad. DS.

Stal.

En tidning om stal som
ges utav Stena Stal.

Postadress:
Box 4088,
400 40 Géteborg

Bestksadress:
Fiskhamnsgatan 8,

414 58 Géteborg
Telefon: 010-445 00 00

HENRIK FORSMARK
Ansvarig utgivare

HANS SVENSSON
Redaktor

Vi gillar tips och synpunkter
pa tidningen. Hor garna
av dig till oss pa adress

redaktionen@stenastal.se

Besok oss pa webben:
www.stenastal.se
www.stenastal.no

Produktion:
Newsroom, Goteborg
WWW.NEWSrO0M.se

Framsidesbilden:
Jan Rasmussen pa Garé.
Foto: Stendahls

Tryck:
G6teborgstryckeriet
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INGANG | VARUMARKEN

Walk the talk. Enligt
Eva Ossiansson géller
det att leverera
detdu lovar.

Foto: Privat

“Det du sarskilier dig med
ska du sedan

En Gversyn av vad foreta-
get star for, det behdver de
flesta bolag da och da. Men
enligt varumarkesexper-
ten Eva Ossiansson, lektor
pa Handelshdgskolan vid
Géteborgs universitet, finns
det en del fallgropar att
navigera runt.

AV THOMAS DRAKENFORS

Ett varumarkes uppgift ar hitta
en given plats i kundernas med-
vetande. Men eftersom det oftast
finns likvardiga alternativ gal-

ler det att sérskilja sig, med pris,

STAL # 3.2017

EVA
OSSIANSSON

Alder: 52 ar.

Bor: Orust och
Goteborg.

Familj: Ja.
Intressen:
Skriva, trana,
mala akvare
och odla.

om varum
Aker: \\
fran 2016 ¢
en MGB Cab fran
1968.

kunna leverera”

service eller ndgot annat.

~ Varfor ska kunderna valja dig?
Det du sarskiljer dig med ska du
sedan kunna leverera, annars fal-

ler det platt, séger Eva Ossiansson.

For den som vill positione-
ra sig r det ocksa en férdel om
platsen &r ledig, i annat fall kan
det bli som for en del kladfére-
tag som skapade uppmarksam-
mad utomhusreklam i ett manér
som H&M redan gjort sig kan-
da for.

- Manga missuppfattade
avsdndaren, de trodde att det var
H&M igen.

Sedan galler det &ven att for-
ankra varumarket pa den egna
firman.

- Tror inte dina medarbetare
pa varumarket gor inte kunder-
na det heller. S& du maste hitta
passionen pa jobbet. Det &r ocksa
det som gor att du attraherar ratt
typ av medarbetare.

Tar det lang tid att sdttaen
varumarkesforandring?

- Svart att saga, men du
behover leva upp till budskapet
dver tid. Det brukar handla om
nagra ar.

Gar det att modifiera bud-
skapet under resans gang?

- Tank hellre efter fore. Borjar
du tveka och andra ditt varumar-
keslofte skapar du bara oséker-
het for kunderna, tvartemot det
du vill stadkomma.
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STARK KONJUNKTUR = GOR MER MOJLIGT

HANS SVENSSON
MARKNADS- OCH INKOPSCHEF, STENA STAL

Viar aterigeninne i en period med sti-
gande priser. Det &r en nagot ovéntad
svéngning fran de marknadssignaler
som var for ett par manader sedan. Men
under semesterperioden steg priserna
pa malm och stalskrot pl6tsligt och kraf-
tigt. Det var ett ovantat scenario som
gjorde att de mindre sénkningar som var
pa férsommaren snabbt togs igen.
Prishgjningarna grundar sig pa en
god efterfragan. Den globala konjunk-

turen ar stark och det &ar svart att hit-
tanagra omraden dar utvecklingen inte
ar positiv. Kina, som ar varldens stors-
ta producent och férbrukare av stal, har
rapporterat en 6kad efterfragan pa sin
hemmamarknad. | kombination med att
man av miljoskal har stangt ned en del av
sina &ldsta och mest férorenande stal-
verk minskas det 6verutbud som finns.
De handelshinder som finns i form
av importtullar till Europa pa stal fran
manga lander har gett de europeis-
ka verken en stor konkurrensfordel
och deras beldaggningsgrad och ledti-
der har dkat vasentligt. Pa var svenska
marknad &r behovet stabilt och fortsatt
tkande. Konjunkturen &r strak.

En ny faktor har ocksa kommit i spel
som paverkar prisutvecklingen pa skrot-

let anvands grafitelektroder. Till dessa
anvands samma ravaror som vid till-
verkning av batterier. Den 6kande elek-
trifieringen av samhallet har skapat en
sadan efterfragan att priset pa rava-
ran ochisin tur elektroderna har gatt
upp med en faktor 10 pa ett ar. Eftersom
stalproduktionen Gkar ar ocksa behovet
av elektroder storre &n tidigare. Nagra
stalproducenter har borjat inféra sepa-
rata tillagg pa stalet for den okontrolle-
rade prishojningen pa elektroder.

De senaste veckorna har prisut-
vecklingsmassigt varit motstridig. Vi
har sett sjunkande malm- och skrot-
priser samtidigt som stalpriser har gatt
upp. Min bedémning &r att den goda ef-
terfragan gor att viinte kommer att se
nagra sjunkande stalpriser den nar-
maste tiden. Prognoserna tyder pa en
fortsatt god efterfragan och da kom-
mer malm- och skrotpriser att ater-
héamta sig. Den goda orderingangen hos
stalverken gor att de kommer att hallai
den prisniva som nu &r etablerad.
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KURIOSA | LEKDAGS

STENA STAL
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Modellen av Runeborgs
Scania-truck med Stena Stéls
logga pa fronten ar tillver-
kad av Nederldndska Tekno,
kénda for leksaksbilar deluxe.

I Sverige saljs de bland annat
av Modellkungen som har
butik pa natet. "Just den a4r en
av vara mer populéra bilar",
séger VD:n Tobias Oscarsson.

Priset ligger pé cirka
2200 kronor.
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INTERNT | VARUMARKET

| mitten av september lanserades Stena Stals nya varumérkes-
strategi. Den innebér en forflyttning for att ytterligare starka
foretagets inriktning pa god service.
— Vifortydligar att vi ar till for att [6sa utmaningar och att hjélpa
till att skapa majligheter, sager marknadschefen Hans Svensson.

STENA STAL VASSAR
SITT VARUMARKE

AV THOMAS DRAKENFORS

Stena Stals karnvarden ar enkelt, tryggt
och utvecklande och strategin har hela ti-
den varit att jobba néra och att utveck-

las med kunden. Men med ett nytt budskap
- Goér mer mojligt - vill féretaget tydligare
markera det varde som de tillfor.

— Nér vi diskuterade hur vi vill uppfat-
tas pa marknaden var det just servicen som
vi ville fa fram tydligare, att vi ska assis-
tera vara kunder och vara en mgjliggora-
re. Vi finns dar for kunderna sa att de lugnt
och sakert kan [amna [6ften till sina kunder,
sdger Hans Svensson.

Vid lanseringen i september hade Stena
Stal en informationskampanj, med helsides-
annonser i Dagens Industri, aktiviter i socia-
la medier, digital marknadsforing, ny hemsi-
da och en film* som tydliggtr bolagets roll i
vardekedjan.

Budskapet togs emot vél och dven internt
har den nya positioneringen landat bra. Men,
sager Hans Svensson, dven om varumar-
kesforflyttningen &r lanserad s& handlar det
inte om nagot som ar genomfdrt en gang
for alla.

- Nej, det slutar inte har och nu. Loftet vi
ger till vara kunder &r att hela tiden bli batt-
re, och att vi ska finnas dér och hjalpa till
med att gora deras affar mgjlig.

Varfor gor ni forandringen just nu?

— Det var ett tag sen vi gjorde ett sadant
har arbete sist. Under den tiden har bade
marknaden och vi sjélva férandrats. Forr
erbjod vi vissa tjanster som kunderna till viss
del hade sjalva, fast som var en trang sek-
tor for dem. | dag &r vi en mer renodlad stal-
leverantor.

Ni vill satsa pa er karnkompetens?

— Ja, det vi ska sarskilja oss med ar en hdg
servicegrad och en kdpupplevelse i toppklass.

* Stena stals film visades i utvalda kanaler under lanseringen och finns dven att se
pé foretagets webbplats och pa Youtube. Stk pa "Stena Stal gér mer majligt”.




”Det &r en ganska
mogen marknad vi verkar
pa, med manga standar-
diserade produkter och
likartad prissattning. Da
maste vi fokusera pa vad
det &r som sérskiljer oss”,
séger Hans Svensson.
Foto: Jeanette Larsson

Nir vi diskuterade hur vi

vill uppfattas var det just

servicen som vi ville fd
—— framtydligare

48 ar i stalets tjanst

Efter manga ar pa Stena Stal
ar det dags for inkdparen Bibbi
Tingsmaden att ga i pension.

- Jag blev anstalld 1969, direkt
efter gymnasiet, sdger hon.

Nar Bibbi bérjade pa
bolaget hade arbets-
platsen precis blivit
forvarvad av Stena-
koncernen.

- Firman hette Gus-
taf Carlsson i Sundby-
berg, de blev uppkdpta &. ¥
av Stena Metall samma == 9% 2
ar som jag blev fast anstalld.

| borjan handlade arbetsuppgifterna
om att skota telefonvéxeln, gora avstam-
ningar av fakturor och stansa ekonomis-
ka dokument. Efter nagra ar kom hon in
pa att assistera séljarna, vilket hon holl
pa med anda fram till millennieskiftet.

Sedan dess har hon jobbat med inkép
till centrallagret i Vasteras.

- De forsta aren kopte jag in allt han-
delsstal. Sedan delade vi upp artiklar-
na pa fler inkopare, da tog jag hand om
stangstal och ror.

Hon tycker att foretaget har utvecklats
en hel del sedan hon blev anstélld. Men
nu ar det dags att gora andra saker.

— Det blir mer tid fér barnbarnen. En
del resor har jag ténkt gora ocksa, even-
tuellt till USA. Sedan gillar jag att tréna.

48 ar - det blev lange pa Stena?

- Ja, kanske for att jag har haft majlig-

het att utvecklas. Jag har trivts bra.
THOMAS DRAKENFORS

BIBBI TINGSMADEN
Alder: 67 ar.
Bor: Burvik.

Familj: Gift, tva barn och tre barnbarn.

Intressen: Dans, konst och auktioner. 4
Laser: Dagens Industri, Hakan Nesser.
Lyssnar pa: Rolling Stones. “Jag traffade dem

backstage 1965 nér de spelade i Stockholm, de
var jattetrevliga.”

Foto: Jeanette Larsson



GARO

i

BRANSCHKOLLEG@



bra for Sverige. For har
detinte staren fabrik som levererar
ade i Sverige och utomlands. Garo
maskinerna ordentligt just nu.
sager VD:n Daniel Petersson.

.

Om det garbrai Gnosjo, dagar det formodligen
finns det knappt en skogsdunge dar

till konjunkturkénsliga branscher b

|, dar snurrar

| Platprodukter ar ett exempe
— Vi har fullt 6s,
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BRANSCHKOLLEGOR | GARO

10 till 110 pa 20 ar. Nar Gar6
Platprodukter startade for 20
ar sedan var de 10 personer.
|dag &r de 110 och omsatter
cirka 150 miljoner. "Visag en bra
affarsmajlighet och satsade”,
séger VD:n Daniel Petersson.

AV THOMAS DRAKENFORS

tt ge sig av till Gnosjo &r
attresaraktin ett varu-
maérke. Bilden av bygden
ar att har harskar flit, nit
och uppfinningsrikedom.
Manga mil till spekta-
kuldra kustomraden och magnetiska
storstdder, men med desto mer av for-
trollande djupa skogar och fina insjoar.

- Friluftslivet har &r fantastiskt, séger
Daniel Peterson.

Garo Platprodukter &r ett utpraglat
familjeforetag. Det startade 1998 som
en avknoppning fran det storre foreta-
get Garo AB som tillverkar system for
elinstallationsmarknaden. Aven Garo
har koppling till Daniel Peterssons slakt.

— Det var min farfar och tva andra

slaktingar som startade det, sager han.

Nar det var tal om att outsourca plat-
verksamheten i slutet av 90-talet slog
familjen Petersson till - Daniel, hans
foraldrar och hans tva bréder kopte loss
avdelningen fran Garo.

Da var de tio anstallda. Nu, 20 ar
senare, har de 110 anstéllda och lokaler
pa sammanlagt 14 000 kvadratmeter.
Maskinparken ar massiv.

— | &r har viinvesterat i nya stansma-
skiner och kantpressar, bade robotisera-
de och manuella. Snart ska vi dven fa hit
var nya punktsvetsautomat, sager han.

Forutom karnverksamheten med
stansning, kantpressning, bockning
och laserskarning har de aven en av-
delning fér montering pa 20 man. Garo
Platprodukter har ocksa en stab med

GARD
Verksamhet:
Bearbeta stalplat,
rostfritt och alumi-
nium. Foretaget har
bland annat maski-
ner for stansning,
bockning, pressning,
svetsning och mon-
tering.

Hemort: Gnosjo.

Antal anstallda:
Cirka 110.

Grundat: 1998.

Omsittning:
148 mkr (2016).

Granskar. Kant-
pressoperatdren
Fanny Granstrand
iaction. Garo
Platprodukterin-
vesterar ordentligt i
sin maskinpark.
Foto: Stendahls
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Plat parulle. Varje ar koper
Gart Platprodukter in cirka
6 000 ton stél. Pa bilden
Jan Rasmussen, teamledare
for stansavdelningen.

Foto: Stendahls

egna konstruktrer och med hjalp
av en underleverantdr pa bygden
skoter de ytbehandlingen.

Varje ar foradlar den har heltack-
ande organisationen cirka 6 000 ton
stal till produkter som elskap och
koksflaktar samt butiksinredningar
till storre kedjor.

Att vara placerade i Gnos;jo ar enligt
Daniel perfekt. Fran anlaggningen
som ligger nagra hundra meter fran
Kungsgatan i centrala samhallet har
de tre mil till E4. Det tar inte mer an
en och en halv timme till Géteborg,
tre timmar till Képenhamn och fyra
timmar till Stockholm.

- En fordel jamfort med att finnas
i en storstad &r att har nere ar det
aldrig ar nagra koer, du behdver inte
sitta onddig tid i bilen, séger han.

Vilka leverantorer de valjer? Dar ar
kvaliteten avgorande. Och exakt hur
skickliga leverantorerna ar méarks
forst nar det blir riktigt brattom.

- D4 galler det att de &r pa tar-
na. Priset? Ja, det &r s& klart ocksa
viktigt, men eftersom alla ligger ratt
lika &r det ofta kvalitet och engage-
mang som avgor.

Som sagt, det rullar pa bra fér
Garo Platprodukter. Omséttning-
en och personalstyrkan vaxer sta-
digt. Anda &r inte Daniel Petersson
helt ngjd.

- Viérju en utpraglad legotill-
verkare, och det ska vi fortsatta att
vara. Men vi har alltid haft en drém
om en egen produkt for att jamna ut
produktionscyklerna, nagot som inte
konkurrerar med vara kunder.

Namnet Garg férresten, det later

som en typisk férkortning men ” 072

handlar om nagot annat. En fOTdQUOmeTt med att finnas
— Det &r en stadsdel i Gnosjo. Jag : 0 Y .
vaxte upp dar, sager Daniel Petersson. i en storstad dr att hdr nere dr det
aldrig dr ndgra kéer

STAL # 3.2017



Samarbete. For H.A Bygg &r det
viktigt att snabbt hitta ratt tillverkare.
Dér &r Stena Stal till stor hjalp.

Foto: Stendahls
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- Rl Grundades: 1986 av VD Roland Hanzén (majoritetségare). pem
Medarbetare: Cirka 100.
o~

Koper: Armering och armeringstillbehar.

Verksamhet: Huvudsakliga inriktningen &r platsgjuten betong inom bygg
och anlaggning vilket innebar tre moment: form, armering, betong. Utvecklar
exploateringsomraden. Tar ansvar for bade stora och smé utférande- eller
totalentreprenader.

Geografiskt arbetsfalt: Baserat i Goteborg. Verkar mest i Vastsverige, men
ocksa i Stockholmsomradet och en del i Norge.

Kunder: Kommunala férvaltningar, som Kretslopp och vatten i Géteborg.
Gryaab AB. K21 Entreprenad AB. Stora byggfdretag som Skanska, Peab, NCC
med flera. Offentliga och privata (l&ngsiktiga) fastighetségare.

Omsattning: Cirka 250 MSEK.



Prisad. Villann i S&rg,
med vitpigmenterad
betongstomme och
en pool i svartpigmen-
terad betong, prisades
som Sveriges basta
platsgjutna betong-
konstruktion 2005.
Foto: H.A Bygg

99 . oo
Armering ar mer

invecklat an

det later”

H.A Bygg AB ér specialiserat pa betongarbeten, framst
inom anldggning. Det gor att forvaltningen Kretslopp och
Vatten i Géteborg blir lite av en favoritkund.

- Byggnation av vatten- och avloppsreningsverk ar
faktiskt valdigt roligt, sager Pierre Hallin, arbetschef pa

H.A Bygg.

AV MATS EKENDAHL

Goteborgs kommun vill inte att medbor-
garna ska bli sjuka av kranvattnet, som de
boende i Ostersund blev 2010.

— Vi har hjélpt dem att bygga ultrafilter for
vattenverken i Alelyckan och Lackarebéck,
samt att hoja bassangernas reningskapacitet
genom en uppgradering, séger Pierre Hallin.

Vid sadana stora projekt gjuts stora
mangder betong pa plats. For att konstruk-
tionen ska bli perfekt anvands olika typer av
armering — inldggningsfardigt, rullarmering,
svetsad eller mattor. Men alla stalverk kla-
rar inte av att producera allt. Dar kommer
Stena Stal in i bilden och gor det majligt fér
H.A Bygg att klara sina ataganden.

STAL # 3.2017

- Stena Stals medarbetare ar deras stors-
ta tillgang. De har hog kompetens och kan
marknaden. Med deras hjalp kan vi hitta ratt
tillverkare utan problem och det &r guld vart
for oss i en tidspressad produktionskedja.

Pierre Hallin tycker att Stena Stal ar
lyhort fér nya idéer.

- Vikan satta oss ihop och skapa nya
innovativa l6sningar. Armering ar mer
invecklat &n det |ater, sager han.

H.A Bygg uppskattar ocksa att leverans-
tiderna halls.

- Och framférhallning! En tidig dialog
spar tid och gynnar alla parter. Da slipper vi
panikringa efter armeringsjarn som kanske
inte kan prefabriceras utan vi far sta och
kroka dem pa plats...

NEDSLAG

ARMERING

... ndr armerad betong
borjade anvéndas i
Sverige, pa 1870-talet,
anvandes jarnvagsrals
och jarnbalkar, pro-
dukter som inte i for-
sta hand var avsedda
for att armera betong.



PROFILEN | GUNDE SVAN

...Gunde Svani
grunden &r verkstads-
mekaniker och kan
svetsa saval som
svarva och frasa?

Det mottot har Gunde Svan alltid levt efter. Och med en
sadan vinnarskalle fullféljde langdskidakningens stalman en

AV MATS EKENDAHL

Gunde Svan ar kanske
vérldens basta langd-
skidakare genom tider-
na med bland annat fyra
0S-guld och sju VM-guld.

For en del yngre personer
3 ar han dock mdjligen mer
i kand som TV-programle-
y ; dare for Fangarna pa for-

. p tet, eller fran den egna TV-
serien | huvudet pa Gunde
Svan. Men oavsett vilken roll
han har, eller vilken utmaning
han tar sig an, ger han jarnet. Att
ge upp finns inte pa kartan.

- Nej, sa vitt jag kommer ihag har
det aldrig skett, inte ens i séllskapsspel,
sager Gunde Svan och skrattar.
Sadana personer borde vara
speciellt funtade.

- Jag vetinte...

Foto: Thomas Drakenfors

femmil trots sprucken armbagsled.
— Jag ville inte bryta. Om jag gjorde det en gang kunde beteendet
|&ttare upprepas, och jag ville inte hamna i en ond cirkel, séger han.

Men kanske &r det sa att installning-
en attingenting ar omajligt &r genetiskt
betingad. Exempelvis var min far val-
digt envis och gav aldrig upp trots att
han kampade med kdpp. Och barnen
har heller aldrig brutit en tavling.

| Fangarna pa fortet stoter deltagar-
na pa spindlar och ormar. Och ofta ska
de utfora saker pa hog hojd eller i tranga
utrymmen. Gunde skulle greja allt det
laskiga ocksa. Nu...

— Jag var radd fér ormar som liten
men trénade bort det.

Stena Stal traffar Gunde Svan pa
Kungstorget i Goteborg dar han stéttar
sonen Ferry i Timbersports NM. Han &r
nybliven juniorvarldsmastare och tar nu
dverraskande silver i senior-NM.

— Ferry ger sig heller aldrig. Min dotter
Julia har ocksa synsattet att ingenting &r
omajligt, hon har fysiskt sett ibland kla-
rat av mer dn hon borde i skidtévlingar,
sdager Gunde Svan.

I grunden &r han verkstadsmekaniker,
kan bade svetsa, svarva och frasa. De
kunskaperna kommer val till pass nu
eftersom Gunde Svan har borjat klura
pa en uppfinning i stal.

- Ja, har du forresten nagon pa lut
som skulle kunna géra hallfasthetsbe-
rakningar?

STAL # 3.2017



Kanske dr det sd
att instdllningen
att ingenting dr omdjligt
dr genetiskt betingad.

OLYMPISKA SPEL

0 Sarajevo 1984
€Y sargevo1984
Sarajevo 1984
6 Sarajevo 1984
€Y Calgary 1988
6 Calgary 1988

o JoYoJoJe-Jo Yo JYoJoJoJo

VARLDSMASTERSKAP

Seefeld in Tirol 1985
Seefeld in Tirol 1985
Seefeld in Tirol 1985
Oberstdorf 1987
Lahtis 1989

Lahtis 1989

Lahtis 1989

Val di Fiemme 1991
Val di Fiemme 1991
Val di Fiemme 1991
Val di Fiemme 1991
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Gundes medaljer

30 kilometer
15 kilometer
50 kilometer
Stafett
Stafett

50 kilometer

Stafett
50 kilometer
30 kilometer
Stafett
Stafett
50 kilometer
15 kilometer
Stafett
50 kilometer
15 kilometer

30 kilometer

TAVLINGEN

LMY ENBITS- OCH HYLSSATS

Denna gang lyder fragan: v
Fangarna pa fortet, dar Gunde

Svan &r programledare, har

sénts varje ar sedan - ja, vilket \
ar ar det egentligen?

Vidrar en vinnare bland de
forst dppnade ratta
svaren. Pa spel

star en lada med

Skicka ditt

manga svar till oss pa&
mdjligheter. redaktionen@stenastal.se
For att delta s att vi har det senast
vill vi ha ditt

svar senast
24 november.

2411

Grattis Sussie, du vann fyra biobiljetter!

Grattis sager vi till Sussie von Essen, Essen Bygg i Sundsvall, som vann
fyra biobiljetter. Ratt svar pa fragan i férra numret var 2 (OS-silver 2016
och VM-brons 2011).

SUDOKU - Svart

2 5 4
5 8
9 6
1 8
4 8 5 2
4 6
1 2 7
Dags att gnugga
9 geniknélarna.
L&sningen hittar
du som vanligt pa
5 6 stenastal.se/
sudoku




Posttidning B

RETURADRESS:
Stena Stal AB, Box 4088
400 40 Géteborg, Sverige

Skolprojektet gav
nyttiga erfarenheter

Nar CNC-operatdren Armin
Ramic var student pa Sma-
lands Tekniska College for
tva ar sedan hade skolan ett
projekt ihop med Stena Stal.
— Vilarde oss mycket i
projektet, sager Armin.

AV THOMAS DRAKENFORS

| dag ar han anstalld pa foretaget
Bejé AB i byn Bor utanfor Var-
namo.

— Jag praktiserade dar, och fick

anstallning direkt jag gick ut sko-
lan, s&ger Armin.

Projektet med Stena Stal hand-
lade om att eleverna forsags med
material for skarande bearbetning.

— Det var stal med olika
beldggningar och olika samman-
sattningar. Vi fick majlighet
att kdra samma detaljer i olika
material, det var intressant att se
skillnaden. N&r vi korde serierna
plockade vi ut spanor efter vissa
antal och jamforde, séger Armin.

Stena Stél fick i sin tur doku-
mentation fran eleverna kring hur
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materialen betedde sig. Enligt
Armin blev det en lyckad vinna-
vinna-situation.

— De sa att de var riktigt ngj-
da. Sjélva larde vi oss mycket pa
att kora serier, det brukade vi inte
gora pa skolan. Vi fick en battre
uppfattning om hur det fungerar i
verkligheten, séger han.

Nu &r han glad at att snabbt ha
fatt jobb efter skolan.

- Ja, jag skulle inte vilja se mig
sjalv som 25-aring och inte ha
jobb.

Inga funderingar pa att stu-
deravidare?

- Kanske, det gick bra for
mig aven i pluggdmnena i sko-
lan. Vi fick hogskolebehdrighet pa
utbildningen och jag skulle kunna
tanka mig att [sa vidare till pro-
duktionschef eller mattekniker.

Skarpt lage. "Vifick
majlighet att kéra
samma detalj i serier,
det l&rde vi oss myck-
et pa”, sager Arman
Ramic om projektet.

Foto: Jeanette Larsson

ANDREAS HEIEL,
forsdljningschef
konstruktionsstal
pa Stena Stal, om
projektet med
Vdrnamo Tekniska
Gymnasium:

“Det var mycket
lyckat, vi fick en
massa bra dokumen-
tation som inte hade
varit [dtt att @ tag i
pé ndgot annat sdtt.
Roligt ocksa att vi
kunde medverka till
kvaliteten i undervis-
ningen for eleverna,
de drju framtida
medarbetare hos
vara kunder.”

ARMIN RAMIC
Alder: 214,
Lyssnar pa: Hip-hop.

Laser: Varnamo
nyheter.

Kor: BMW.




